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ESB MARKETING NETZWERK

1994 wurde die ESB als Europdische Sponsoring-Bérse gegriindet. 2014 umbenannt in ESB Marketing Netz-
werk ist sie Marktfiihrer fir Know-how und Kontakte im professionellen Markt fir Sport, Entertainment & Mar-
keting. Die ESB bietet ihren Mitgliedern umfangreiches Know-how, branchenrelevante Kommunikations-
Tools, einen individuell abgestimmten Support sowie zahlreiche Kontaktmdglichkeiten. Dabei férdert die ESB
gezielt Kooperationen und Geschéftskontakte fiir neues Business.

Mitglieder im ESB Marketing Netzwerk profitieren von:

B Know-how
ESB ist Marktfuihrer fiir Kongresse, Seminare & Lehrgédnge im professionellen Markt fir Sport, Entertainment &
Marketing.

B Kontakte
Das ESB Partnernetzwerk umfasst tiber 400 Unternehmen, Agenturen, Dienstleister und Profivereine. So bieten
sich lhnen jederzeit die richtigen und wichtigen Ansprechpartner.

B Kommunikation
Branchenrelevante Medien und ESB Presse Service fiir lhre kontinuierliche Prasenz am Marki.
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Eine Liste aller ESB Partner
erhalten Sie hier:




KONGRESSE

Kids.Teens & Marke

360° Entertainment

Frau & Marke

Sport & Marke

Naming Right Summit
Schweizer Markenkongress
Swiss CRM Forum

Digital Sports & Entertainment
eSport Forum
sport.forum.schweiz
SPOBIS *

Kulturlnvest-Kongress **

MARKTPLATZE FUR ENTSCHEIDER AUS
SPORT, ENTERTAINMENT & MARKETING.

www.kids-teens-marke.de

www.entertainment-forum.com

www.frau-marke.de

www.sport-marke.at

www.namingright-summit.de

www.marken-kongress.ch

www.swisscrm.ch

www.digital-sports-entertainment.de

www.esportbusiness.de

www.sportforumschweiz.ch

www.spobis.de

www.kulturinvest.de

* Veranstalter SPONSORs / ** Veranstalter Causales
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PRAXISNAHE INSIGHTS NAMHAFTER EXPERTEN.

FUR IHR BUSINESS.

SEMINARE @ inklusive

So findet man Sponsoren Workshop: Sponsoren und Partner gewinnen

L

Sponsoring aktiviert Marke Sponsoring als Verkaufsinstrument

Sponsoring bindet Kunden und Mitarbeiter Sponsoring- und Event-Projekte professionell managen

WEBINARE @ inklusive

®

Die 10 besten Tipps der Sponsorenakquise Die 5 wichtigsten Trends fiir erfolgreiche Sponsorings

Preisfindung fiir Sponsoring-Pakete

ESB SPECIALS @ inklusive

B

Mountain Bike Business Forum ESB Unternehmerforum
Swiss Management Run | www.management-run.ch German Management Run | www.managementrun.de

SPONSOR-METER @ 25% Rabatt

Analyse-Instrument zur Bewertung und Wertsteigerung von Sponsoring-Paketen.

<]




DIE RICHTIGEN LEUTE KENNEN.
NICHT ALLE.

ESB MATCHMAKING @ inklusive

Gezielte Férderung von Kooperationen und Geschaftskontakten
zum Auf- und Ausbau lhres Business.

@

ESB NETZWERK-APP @ inklusive

Das exklusive Networking-Tool vernetzt die ESB Partner auf kiirzestem
Wege, vereinfacht die Kongress- & Seminaranmeldung u.v.m.

@

SPONSORING-BORSE @) inklusive

Plattform fiir Anbieter und Nachfrager attraktiver Sponsoringprojekte.

(7]

HOSPITALITY-BORSE @) inklusive

Zugriff auf exklusive VIP-Tickets aus Sport und Entertainment.
Regelmassig Spezialangebote und Tickets fiir ,ausverkaufte* Events.

[

ADRESS-DATENBANK @ inklusive

Datenpool von Personen, Firmen und Institutionen rund um die Themen
Sportbusiness, Sponsoring, Marketing und Medien.

@




BEKANNTHEIT UND AKTUALITAT STEIGERN.

RELEVANZ ERZIELEN. DIE ESB MEDIEN.

ESB-AKTUELL NEWSLETTER @ inklusive

Der Newsletter aus dem ESB Partnernetzwerk richtet sich an tiber
25.000 Kontakte aus den Bereichen Sport, Entertainment und Marketing.

@

ESB PRESSE SERVICE @ inklusive

Mehr als 750 Journalisten und Business-Redaktionen erhalten
zielgerichtet die Pressemitteilungen der ESB Partner.

B

ESB FLASH @ inklusive

Netzwerkexklusiver Newsletter mit attraktiven Zusatzangeboten
und aktuellsten Informationen aus dem ESB Partnernetzwerk.

(]

ONLINE @inklusive

Branchenrelevante News aus dem ESB Partnernetzwerk, ESB Interviews
und Social Media auf www.esb-online.com.

(|

CONTENT TOOL @ 25% Rabatt

Umfangreiche Statistiken und Publikationen zur Unterstiitzung
von Research-Aufgaben.

&




STARKE ARGUMENTE. FUR EIN
UBERZEUGENDES NETZWERK.

Die ESB bietet eine interessante Plattform andere Unternehmen aus der Welt des Sponsorings kennen-
zulernen, Dienstleister zu treffen und in einem sehr speziellen Umfeld die Vorteile von Borussia Dortmund
einem Fachpublikum vorstellen zu konnen. Das ist eine Chance, die wir uns als Borussia Dortmund nicht
entgehen lassen wollen und das ist der Grund, warum wir Mitglied der ESB sind.

Borussia Dortmund, Carsten Cramer
Direktor fur Marketing und Vertrieb

Die ESB hat eine grosse Kontaktdatenbank und fundierte Sponsoringkenntnisse, immer mit aktuellen Mel-
dungen und fiir einen Rat verfligbar, wann immer es notwendig ist. Danke flr das internationale Netzwerk,
es ist eine wertvolle Startpunkt-Plattform fiir die Planung von Sponsoring und Eventmarketing.

Milka Mondelez Europe Service, Dieter Heger
Manager internationales Sponsoring & Eventmarketing

Die ESB bietet sowohl online als auch offline die optimale Buhne fir alle Themen rund um Sponsoring
und Veranstaltungen im DACH-Raum. Es werden stets aktuelle Branchen-Trends und Fragestellungen zu
neuen Aktivierungsmdoglichkeiten geboten. Erfolgreich netzwerken und Entscheider aus unterschiedlichen
Bereichen auf kiirzestem Wege kennenzulernen wird hier leichtgemacht.

Garmin Int., Michael Schellnegger
Marketing Manager DACH

Durch die Kongresse und das proaktive Networking der ESB entwickeln sich neue Kontakte und Geschéfts-
ideen, welche die Partnerschaft fiir uns sehr wertvoll machen.

SPORT BILD, Heiko Rénnau
Anzeigenleiter

Die Kooperation mit dem ESB Marketing Netzwerk bietet Volkswagen seit vielen Jahren einen groBen
Mehrwert beim Austausch & Networking innerhalb der Sponsoring-Branche. Neben Insights zu den klassi-
schen Sponsoring-Themen bietet die ESB dartiber hinaus immer starker Kongresse zu innovativen Themen
an, welche uns helfen, ein besseres Verstéandnis der Zielgruppen zu entwickeln.

Volkswagen, Tobias Talmon ’Armée
Leitung Events, Sponsoring & Branded Entertainment

Als ESB Partner schétzen wir insbesondere den unkomplizierten Umgang innerhalb des Netzwerks. Es
ist immer wieder faszinierend, wie schnell und formlos man wichtige Kontakte erschliessen oder Projekte
umsetzen kann.

Hallenstadion, Felix Frei
CEO

Es ist fir mich immer wieder faszinierend, wie groB so ein Netzwerk sein kann. Die beinahe unbegrenzte
Méglichkeit an Kooperationen, Veranstaltungen und Vortragen des ESB Marketing Netzwerks sind einzig-
artig im 3-Lander-Eck.

SPAR, Wolfgang Frick
Geschaftsleiter Marketing und Sortimentsmanagement




SCHON, DASS SIE DABEI SIND.

LIZENZANTRAG ESB PARTNERNETZWERK

ESB PARTNER:

Fiir Vereine/Verbénde, Agenturen und Dienstleister. Alle

Leistungen kénnen von bis zu 3 Mitarbeitern genutzt werden.

Jahresgebiihr: SFr 5.000 // EUR 3.950

Strasse, Postfach

PLZ, Ort, Land

Ansprechpartner

Funktion

Telefon

Telefax

weitere Personen

Ort, Datum

ESB PARTNER PERSONLICH:

Fiir Vereine/Verbénde, Agenturen und Dienstleister. Alle
Leistungen sind personenbezogen und nicht tbertragbar.
Jahresgebiihr: SFr 2.900 // EUR 2.200

Unterschrift

Per Fax an +41 71 223 78 87 oder info@esb-online.com.

MARKETING NETZWERK




Vertragsbedingungen ESB Partner (Fassung vom 01.06.2016)

1. Gegenstand

Gegenstand des Vertrages ist die Mitgliedschaft (Lizenznahme)
eines Unternehmens im ESB Marketing Netzwerk. Die ESB dient
der Optimierung, Professionalisierung des Geschifts der ESB
Mitglieder und der Initiierung von Marketing-Kooperationen.
Die Mitgliedschaft setzt sich zusammen aus dem Gebrauchs-
recht des Titels »ESB Partner/ESB Markenpartner« sowie im Ver-
trag definierten Dienstleistungen der ESB.

2, Definition

Die ESB Marketing Netzwerk AG, nachfolgend Lizenzgeberin
genannt, Ubertragt dem Unternehmen, nachfolgend Lizenzneh-
merin genannt,

a. Das Recht, den Titel »nESB Partner/ESB Markenpartner« welt-
weit wahrend der Vertragslaufzeit als Firmenzusatz zu verwenden.
b. Das Recht, Nebenleistungen der ESB zu nutzen. Ziel aller
Nebenleistungen ist es, die Funktionsweise der ESB und die
Interessen der Mitglieder zu férdern. Es ist grundsatzlich zu
unterscheiden zwischen allgemeinen und individuellen Neben-
leistungen. Die allgemeinen Nebenleistungen sind z.B. Informati-
onsbeschaffung, Teilnahme an ESB Kongressen und Seminaren,
Bereitstellung von Werbe- und Dokumentationsmaterial tber
die ESB sowie die Durchfiihrung von Gemeinschaftsveranstal-
tungen der »ESB Mitglieder«. Die ESB verpflichtet sich, jéhrlich
mindestens 4 Kongressveranstaltungen sowie 4 Seminare und
mindestens ein ESB Unternehmerforum anzubieten.

c. Individuelle Nebenleistungen sind grundsétzlich nicht Gegen-
stand dieses Vertrages. Individuelle Nebenleistungen sind z.B.
Beratungsleistungen der Lizenzgeberin fiir die Lizenznehmerin.

3. Kongress- und Seminarteilnahme

a. DieMitgliedschaftbeinhaltetgenerelldie (kostenlose) Teilnahme
an Kongressen, Seminaren und Foren, die die ESB veranstaltet
sowie an entsprechenden weiteren Angeboten, die liber Koope-
rationen der ESB zur Verfligung gestellt werden.

b. Fur ,ESB Partner/ESB Markenpartner* ist die Teilnahme
jeweils fiir 3 festangestellte Mitarbeiterinnen des Unterneh-
mens moglich. Bei der Mitgliedschaft ,ESB Partner personlich/
ESB Markenpartner persénlich kann die im Vertrag bezeichnete
Person ,personlich” teilnehmen.

c. Eine Aufteilung des Kontingents auf mehr Personen, als im
Vertrag vereinbart sowie die Weitergabe an Dritte ist nicht
zuldssig. Hotel- und Ubernachtungskosten sind grundsétzlich
nicht inbegriffen.

d. Anmeldungen miissen verbindlich bis 14 Tage vor Veranstal-
tungsbeginn bei der ESB erfolgen.

4. Beginn und Dauer der Mitgliedschaft

Die Mitgliedschaft beginnt mit dem im Lizenzvertrag genannten
Datum (Beginn der Lizenzperiode). Der Lizenzvertrag ist fiir die
im Lizenzvertrag genannte Dauer abgeschlossen und verlédngert
sich am Ende dieser Dauer jeweils um ein Jahr, wenn nicht ein
Vertragspartner spatestens drei Monate vorher eine schriftliche
Kiindigung erhalten hat. Die Parteien sind berechtigt, den Ver-
trag aus wichtigem Grund fristlos aufzukiindigen. Ein solcher
liegt insbesondere vor, wenn eine der Vertragsparteien trotz
Abmahnung wiederholt gegen die Bestimmungen des Vertrages
verstosst oder durch ihr Geschéftsgebaren dem Ansehen der
ESB oder ihrer Mitglieder schadet.

5. Lizenzgebiihren

Fiir die ESB Mitgliedschaft zahlt die Lizenznehmerin eine jéhrliche
Gebliihr entsprechend der jeweiligen Preisliste. Die Lizenz-
gebiihren werden an dem im Lizenzvertrag aufgefiihrten Tag
(Beginn der Lizenzperiode) jedes Mitgliedschaftsjahres fillig.
Alle Zahlungen erfolgen rein netto.

Kommt die Lizenznehmerin binnen 14 Tagen ihrer Zahlungs-
pflicht nicht nach, wird sie, unter Androhung der Saumnisfolgen,
auf ihre Kosten schriftlich aufgefordert, binnen 14 Tagen nach
Absendung der Mahnung Zahlung zu leisten. Bleibt die Mahnung
ohne Erfolg, ruht die Leistungspflicht der Lizenzgeberin vom Ab-
lauf der Mahnfrist an bis zur vollstdndigen Zahlung der Gebiihr
und Folgekosten.

6. Aufnahmeverfahren

Die Willenserklarung zur Mitgliedschaft an der ESB erfolgt
durch Einsendung eines Antrages. Die Lizenzgeberin erteilt
aufgrund der Antragspriifung die Mitgliedschaft. Mit der Uber-
sendung des Lizenzvertrages durch die Lizenzgeberin kommt der
Vertrag zustande. Weicht der Inhalt des Lizenzvertrages vom
Inhalt des Antrages ab, so kommt der Vertrag nach Mass-
gabe des Lizenzvertrages zustande, es sei denn, dass der An-
tragssteller binnen 14 Tagen schriftlich widerspricht.

7. Rechte und Pflichten der Mitglieder

Alle Mitglieder der ESB haben die gleichen Rechte und Pflich-
ten. Werden Sponsoren-Gesuche Dritter durch die Vermittlung
oder im Namen eines Mitgliedes in die Bérse aufgenommen, so
ist die entsprechende Lizenznehmerin dafiir verantwortlich, dass
alle relevanten Datenschutz-Gesetze beachtet werden. Insbe-
sondere ist von Betroffenen das Einversténdnis liber den Eintrag
sowie die Verbreitungswirkung des Eintrages einzuholen. Im Fal-
le von Uneinigkeiten gilt die Entscheidung der Lizenzgeberin. Die
Nicht-Akzeptanz von Entscheidungen der Lizenzgeberin sowie
die Schadigung der Interessen von Mitgliedern und/oder Dritten
geben der Lizenzgeberin das Recht, den Vertrag mit sofortiger
Wirkung zu kiindigen. Das auf diese Weise disziplinierte Mitglied
hat keinen Anspruch auf die Rickerstattung der Jahresgebiihr.

8. Auseinandersetzung bei Beendigung der Mitgliedschaft
Mit Beendigung der Mitgliedschaft hat die Lizenznehmerin
jegliche Verwendung des Titels »ESB Partner/ESB Markenpartner«
zu unterlassen. Verstosst die ehemalige Lizenznehmerin dagegen,
so wird sie schadensersatzpflichtig gegeniliber der Lizenz-
geberin. Sponsor-Gesuche, die von der Lizenznehmerin bis zum
Zeitpunkt der Auseinandersetzung eingegeben wurden, bleiben
bis zu ihrer projektspezifischen Félligkeit in der Borse.

9. Vorbehalte

Die Lizenzgeberin behilt sich vor, den Lizenzvertrag wahrend der
Lizenzperiode anzupassen, sofern dies erforderlich ist. Bei sub-
stantiellen Anderungen ist das Einverstédndnis der Lizenzneh-
merin erforderlich.

10. Haftung und Ersatzanspruch
Die Lizenzgeberin tibernimmt keine Gewahrleistung oder Haftung
irgendwelcher Art.

11. Schlussbestimmungen

Alle Anspriiche aus oder im Zusammenhang mit diesem Vertrag
sind schriftlich geltend zu machen. Abweichende oder erganzen-
de Abmachungen bediirfen der Schriftlichkeit. Massgebend ist
ausschliesslich Schweizer Recht.

12. Gerichtsstand

Erfullungsort und Gerichtsstand ist St. Gallen. Es bleibt der ESB
Marketing Netzwerk AG vorbehalten, ihre Anspriiche bei dem Ge-
richt des Ortes geltend zu machen, an dem der Vertragspartner
seinen Sitz hat.

ESB Marketing Netzwerk AG, Brunneggstr. 9/Postfach 519, 9001 St. Gallen/Schweiz, Tel. +41 71 223 78 82, Fax +41 71 223 78 87




MEHR ERFOLG IM NETZWERK.
WIR FREUEN UNS AUF IHREN INPUT.

Hans-Willy Brockes Fabian Weber Bianca Griinwedel Felix Berger
lic.oec.HSG, Geschéftsfiihrer Leitung Marketing & Kommunikation Leitung ESB Kongresse Leitung ESB Netzwerk & Services

Daniel Zuber Eva Weigand Patrick Seitter Daniel Luther
Leitung ESB Netzwerk Osterreich ESB New Business ESB Netzwerk Deutschland ESB Netzwerk Deutschland

Andrea Gotte Christian Fontana Patrik F&dh
ESB Netzwerk Schweiz ESB Netzwerk Schweiz ESB Netzwerk Schweiz
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KOMMUNIKATION

ESB Marketing Netzwerk AG
Brunneggstr. 9/Postfach 519
9001 St. Gallen

Schweiz

Tel. +41 71 223 78 82

Fax +41 71 223 78 87
info@esb-online.com
www.esb-online.com
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